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Projekt pt. ,Wiedza i kapital dla rozwoju MSP” wspolfinansowany
przez Unie Europejsks z Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego

PROGRAM SZKOLENIA

Tytut: ~Zasady podejmowania decyzji o wejsciu kapitalowym do spotki -
Przygotowanie projektu, transakcja”

Miejsce: Beskidzki Inkubator Technologiczny, Beskidzkie Centrum
Szkoleniowo — Konferencyjne w Bielsku-Biatej,
ul. I Dywizji Pancernej 45, 43-300 Bielsko-Biata

Data: 17 czerwca 2009 r.

830 - 9% Rejestracja
PRZYGOTOWANIE PROJEKTU

9% - 10% OPCJE STRATEGICZNEGO WYBORU ZRODEL FINANSOWANIA
WYMAGANIA INWESTOROW FINANSOWYCH
fundusze venture capital
— private equity
- kapitat zalgzkowy
- ,Aniotowie Biznesu”
- gietda papieréw wartosciowych
— fundusze pozyczkowe
- wybdr wtasciwego zrédta finansowania - case study

103°- 119  przerwa éniadaniowa

119°-12°°  WYBORU SPOSOBU FINANSOWANIA
- podstawowe kryteria
- oczekiwania kapitatobiorcow
- oczekiwania kapitatodawcow

PRZYGOTOWANIE DOKUMENTACII NIEZBEDNEJ DO POZYSKANIA
INWESTORA
- rola partneréw i doradcow

WYCENA PRZEDSIEBIORSTW
- dostepne podejscia i metody wyceny - charakterystyka
- zastosowanie roznych metod wyceny - zalety, wady i mozliwosci
- najczesciej popetniane btedy

1239- 13 Przerwa na lunch
TRANSAKCIA

13 - 14" PRZEBIEG TRANSAKCJI
- proces inwestycyjny
- dokumentacja transakcyjna
- umowa inwestycyjna
- badanie spétki
- organizacja procesu badania




- standardowy zakres badania spotki

- problemy poufnosci i czynniki ryzyka
- wspotpraca przedsiebiorcy z inwestorem

- korzysci i szanse

- obszary konfliktowe i czynniki ryzyka

14*5 - 15%°  Sesja pytan. Zakonczenie szkolenia.




